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Dal 2007 lDal 2007 l’’agenzia agenzia ,, 

  con sede in Montoro (AV),con sede in Montoro (AV), 

  
 

il proprio lavoro, che consiste nel trasformare il proprio lavoro, che consiste nel trasformare   
i sogni in realtà:i sogni in realtà:  

  
 

“ LA VOSTRA CASA!”.“ LA VOSTRA CASA!”. 

  
  
  
 
 

 

" noi si che vi assicuriamo 
un tetto  

sulla testa !" 

 
 

1. INTRODUZIONE 

 

1. INTRODUZIONE
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1. INTRODUZIONE



  

’’intervista.intervista. 
    LL’’   
priorità, cosa Vi piace, di cosa non potete proprio farepriorità, cosa Vi piace, di cosa non potete proprio fare  a a 
meno  (es. box, ascensore, etc..) e quale budget Vi sietemeno  (es. box, ascensore, etc..) e quale budget Vi siete  

 

 al nostro al nostro 
primo incontro sono finalizzate ad primo incontro sono finalizzate ad “ “ Aiutarci ad AiutarVi Aiutarci ad AiutarVi “ “ 
per lper l’’acquisto  di un immobile su misura per Voi.acquisto  di un immobile su misura per Voi. 

 

2.INTERVISTA AL CLIENTEINTERVISTA AL CLIENTE 
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Dopo aver ben chiare le Vostre esigenze, dobbiamo capireDopo aver ben chiare le Vostre esigenze, dobbiamo capire 

quanta liquidità possiamo farvi erogare dalla Banca.quanta liquidità possiamo farvi erogare dalla Banca. 

   

’80%’80% 

del valore di acquisto, salvo alcune eccezionidel valore di acquisto, salvo alcune eccezioni  ove si può arrivare ove si può arrivare   
anche al 90%.anche al 90%. 

mutuo:mutuo: 

 

 

2) 2) --  indeterminato o determinato (cioè aindeterminato o determinato (cioè a  
  scadenza)scadenza)--  

  
 
 

3) 3) La cosa per Voi importante è: Con Noi la consulenza è La cosa per Voi importante è: Con Noi la consulenza è   
GRATUITA !!GRATUITA !! 

1) Storia finanziaria del cliente ( CUD e buste paga,  Storia finanziaria del cliente ( CUD e buste paga,    
  

Qualora ci fossero ritardi di pagamento, Qualora ci fossero ritardi di pagamento, ““non disperatenon disperate””   
’’è un rimedio lè un rimedio l’’importante è segnalarcelo.importante è segnalarcelo. 

 

3.  CONSULENZA DI MUTUOCONSULENZA DI MUTUO 
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Dopo una breve panoramica sullDopo una breve panoramica sull’’importanza della importanza della   
consulenza di mutuo, è Nostro piacere informarVi che consulenza di mutuo, è Nostro piacere informarVi che 

  
prepre--delibere formali chiamate delibere formali chiamate ““VoucherVoucher”, ”,   
  ’’acquisto di un acquisto di un 

  
  
 
 

Adesso Vi chiederete: Adesso Vi chiederete: ““Perché richiedere il Voucher di Perché richiedere il Voucher di   
mutuo?mutuo?”” 

 

Vi rispondiamo in tre frasi:Vi rispondiamo in tre frasi:  
  
1)1)    
  
  
2)2)  ’’acquisto acquisto   
                                                ((Sconto sul  prezzoSconto sul  prezzo))  
  
  
3)  Tempi brevi per l3)  Tempi brevi per l’’   
  
  

 

4. VOUCHER DI MUTUO 4. VOUCHER DI MUTUO
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5.ACQUISTO CON DISPONIBILITAACQUISTO CON DISPONIBILITA’ ’ PROPRIEPROPRIE 

Per Voi che avete la disponibilità finanziaria  

necessaria all’acquisto di un immobile… 

 RALLEGRATEVI!!! La strada per Voi è più semplice.RALLEGRATEVI!!! La strada per Voi è più semplice. 

 

 

 DETTO                  =     FATTO 
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Per Voi che avete la disponibilità finanziaria 

necessaria all acquisto di un immobile



  

Ricapitoliamo:Ricapitoliamo: 

 

  
determinato ldeterminato l’’importo necessario allimporto necessario all’’acquisto, acquisto,   
passiamo alla parte più passiamo alla parte più ““bellabella”: ”: la visita degli la visita degli   

  
   

ll’’
richieste.richieste.  
Perché? La risposta è semplice.Perché? La risposta è semplice.  
In ogni casa, anche se costruita da Voi, ci sarà sempre In ogni casa, anche se costruita da Voi, ci sarà sempre   
qualcosa da migliorare. qualcosa da migliorare.   

  
accontentarVi, ma INSIEME arriveremo vicino alla accontentarVi, ma INSIEME arriveremo vicino alla 
perfezione.perfezione.  
Vi consigliamo di visionare non più di dieci case, in Vi consigliamo di visionare non più di dieci case, in 
modo da non fare confusione tra le stesse. modo da non fare confusione tra le stesse.   
 
 

Bando alle cianceBando alle ciance… …  

 

6.VISITA DEGLI IMMOBILIVISITA DEGLI IMMOBILI 
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«SI !!! È questa la casa giusta per Voi.»«SI !!! È questa la casa giusta per Voi.»  
  
 
 

Una volta individuato lUna volta individuato l’’immobile che fa al caso immobile che fa al caso   
Vostro, tra un caffè e lVostro, tra un caffè e l’’altro, procederemo a altro, procederemo a   

  
--tra cui tra cui 

il Voucher del mutuo (ove necessario)il Voucher del mutuo (ove necessario)--  
 

 

7.PROPOSTA DI ACQUISTOPROPOSTA DI ACQUISTO 
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PROPOSTA DI ACQUISTO IMMOBILIAREPROPOSTA DI ACQUISTO IMMOBILIARE 

‘ 
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è stato erogato e il Tuo sogno con Noi realizzato!!è stato erogato e il Tuo sogno con Noi realizzato!! 

 
 
 

““ ’’è da firmare parecchio !!! è da firmare parecchio !!! ““ 

 

8. ROGITO NOTARILE8. ROGITO NOTARILE 

Complimenti!
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Via Roma 19/b Fraz. San Pietro di Montoro (AV) 
Cell. 333/7887779 - Tel. 0825/1885172  

 

 

Con la presente è nostra intenzione rallegrarci con Voi per l’acquisto 

di CASA VOSTRA. 

’è il con-

seguimento della soddisfazione del Cliente. 

nostra collaborazione, invitandoVi nuovamente ad usufruire dei no-

stri servizi o semplicemente segnalarci ai Vostri amici. 

 

 

 Auguri !!! 
 

 

Aniello Aliberti 

 

9. 9. LETTERA DI CONGRATULAZIONI 
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10. INTRODUZIONE AL FITTO 
 

 

Non preoccupateVi!  Abbiamo pensato anche a Voi! 

 

 

IL NOSTRO CONSIGLIO: 

E’ preferibile avere referenze ( ad es. busta paga, cedolino pensione
o dichiarazione dei redditi).  

 

Ecco gli step da seguire: 

1) VISIONE DEGLI IMMOBILI; 

2) SCELTA DELLA SOLUZIONE; 

3) PROPOSTA DI LOCAZIONE ( indicando durata, prezzo etc, il 
’immobi-

le); 

4) CONTRATTO DI LOCAZIONE. 

 

 

ADESSO GODETEVI CASA! 

 

10. INTRODUZIONE AL FITTO10. INTRODUZIONE AL FITTO



  

 

laborazione dello staff dell’agenzia ALIBERTI IMMOBILIARE con la spe-

casa. 

 

  Da oltre dieci anni siamo al Vostro fianco per “aiutarVi” 
a scegliere la Vostra Casa. 

 

Grazie a chi ha creduto nel Nostro lavoro diventando ,oltre che Clien-

“Amici”. 

Grazie a chi ogni giorno crede nel Nostro lavoro riponendo la propria 

fiducia nelle Nostre mani esperte. 

Grazie a  chi, in un futuro non molto lontano, crederà 

“ ”. 

 

 

 

 

“GRAZIE PER AVERCI SCELTO.” 

 

11.RINGRAZIAMENTI
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11.RINGRAZIAMENTI




